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PROSPECT QUALIFICATION

Quali aziende devo intercettare per crescere?

Linea

TROVARE NUOVI CLIENTI

e Acquisire in modo qualificato nuovi clienti affidabili
e |dentificare partner commerciali mirati
e Stimare il potenziale di mercato di nuovi prodotti in fase di lancio

e Estrazione profilata su un database aggiornato di oltre 6.000.000 di imprese attive
e \erifica diretta su ogni nominativo selezionato
¢ \alutazione dell’affidabilita delle liste identificate
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